
Lelystad, 1 maart 2021 

AxFlow B.V. nieuwe distributeur van Neles
in België en Luxemburg

Geachte klant,

Met genoegen kunnen wij u mededelen dat Neles haar verkoop- en serviceactiviteiten 
versterkt met de introductie van AxFlow B.V., als officiële distributeur voor Neles 
kleppen en afsluiters in België en Luxemburg.

AxFlow B.V. is opgericht in 1960 en is uitgegroeid tot marktleider van vloeistofbehandelings-
apparatuur (o.a. pompen, kleppen, roerwerken, warmtewisselaars) in de BeNeLux. Hun 
sterke toegevoegde waarde van technische kennis, service en zoveel mogelijke leveringen 
direct uit voorraad, biedt een sterk platform voor een toekomstige samenwerking met uw 
bedrijf.

Deze overname bevat ook de overplaatsing van de ervaren Account Managers van Neles 
kleppen, Natasja van den Bogaert en Michel Vandepitte. Natasja en Michel blijven uw 
vaste contactpersoon voor al uw Neles producten.

U kunt contact opnemen met Natasja via +32 (0)473 449 734 of n.vandenbogaert@axflow.nl
U kunt contact opnemen met Michel via +32 (0)473 449 737 of m.vandepitte@axflow.nl

Wij vertrouwen erop u voldoende van dienst te zijn geweest door u over deze ontwikkelingen 
te informeren. AxFlow zal u de komende tijd op de hoogte te houden van de ontwikkelingen 
rond de overdracht.

Met vriendelijke groet,

Kees van der Giessen Joep Verhagen

Country Manager Managing Director
Neles Netherlands B.V. AxFlow B.V.
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oP al onze leveringen zijn de algemene voorWaarden van axfloW 2017 van toePassing. de algemene voorWaarden Bevatten onder meer een BePerking van de aansPrakelijkHeid.  
de toePasselijkHeid van andere algemene voorWaarden Wordt uitgesloten.


